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El retode
vender

ColaCao
en China

COMERCIO Los expertos
_aconsejan aterrizar con una
“estrategia a muy largo plazo

MaRTA MATUTE Madrid

10s chinos no les gusta,
A]n leche. O no la tole-
nn,digdmma—

a pesar de que los chinos se
empefian en mezclar el Cola

cuancodoemmm!loo
unos fideos en un bol tan
. grande como el que se servi-
rhalahmdeldmuemo,n

>mucho tiempo y dinero ha-
cerse un hueco. Se trata del
mercado mas grande del
mundo: 1300 millones de
consumidores, 10 millones de
nnms:iws,%miﬂmude

mdmiento medio ‘desde
hace 30 afios, del 10%.
Cola Cao se llama en

dad industrial en

Gao Le Gao, con grafia
china, desde luego, significa
~alto, feliz, alto. El suefio de
todo padre chino. Los direc-
tivos de Nutrexpa pensaron
que este mensaje terminaria
por convencer a los chinos
del beneficio que desayunar
leche con cacao reporta alos
mﬁs pequefios. Y en ello

'nas 15 afios de joint ven-
ture con una compaiiia local,
una fébrica en la ciudad in-
dustrial de Tiajin y pr ci
constante en television, la
marea esté presente en los ul-

~tramarinos de 200 ciudades.
chinas “y sigue intentandolo,

‘Registrar el nombre en castellano y en chino

propone y los alcaldes dis-
ponen” Es obligatorio aterri-
zar con una estrategia a muy
largo plazo. O ser el Real Ma-
drid, como demostré su vi-

cepresid José 1, i
Rivero, Ya lo dijo el ex em-
bajador de Espafia en China,
Eugeni Bregolat: “El Madrid
y Ferran Adria hacen més por
la marca Espana que todas las
ferias comerciales”

Que se lo digan a Mango,
que, pricticamente, acaba

China es el pais de las falsifi- | industrial para hacerse

caciones. Gracias a ellas, fuertes. El cambio, pues,
entre otras muchas cosas, ! esti en marcha.

el pais asiAtico despeg6 ' Algo parecido ha sucedi-
econdmicamente hace ya do con la ley y los impues-
més de una década. Pero tos. Hasta el afio 1978 no
las falsificaciones pued, normas como las
terminar volviéndose en su : que en Occi-
cgnu-n.cwamsonmis dente, y hasta este afio las
Mas marcas chinas que in- empresas chinas no paga-
tentan hacerse un hueco en bn.n]nnmilmolhnpuestoc
el mercado mundial y tam- 1as extranjeras. Hoy, la
bién itan | "‘e‘llgul'pu'n

Calle comercial en Pekin, 8LOOMBERG

TRES EXPERIENCIAS EN EL PAIS ASIATICO

DANIE_L LOPEZ

"Hemos abierto 45
tiendasy esperamos
abrir otras 25 en el afo
2008"

de aterrizar en el pais asiati-
co y todavia esta intentando
convencer a 10s p

| i
[Real Madrid y Tatum|
“Levantamos pasionesy.
podriamos ser grandes
embajadores de la
marca Esparia”

noce. Allf, el pie de calle esta
para Zara y las
de lujo. Los

inmobiliarios de que se en-
cuentran ante una marca de
lujo, porque alli nadie les co-

todas las compaiiias. Cada

vo en el pais. Y se da un
paso méas hacia Occidente.
Los chinos quieren termi-
nar con el negocio de las
falsificaciones, y lo quiere
también la Organizacién
Mundial del Comercio
(OMC), que ha impuesto a
i China duras condiciones
para pertenecer a su club.
El problema es que aéin

dia hay un cambio legislati-

dﬁmén,altm’eeroammpim
A pesar de las dificultades ini-
ciales, 1a apuesta de los cata-

aceptando las reglas del
juego internacionales
desde 2001, en el pais no
existe una tutela judicial
de estos derechos, segn
explico ayer Carolina Pina,
socia de Garrigues Abo-
gados.

Pina recomend6 a las
empresas que deseen insta-
larse en China que, antes
de nada, realicen una pro-
teccidn registral de sus

LUIS GUTIERREZ
Cola Cao

“Los chinos se empenan
enmezclar el ColaCao
con aguay son clientes
infieles”

lanes es ambiciosa. Han
abierto ya 45 tiendas y espe-
~ran abrir otras 25 més en el
afio 2008, anunci6 Daniel
Lépez, director general dela
compatfiia.

marcas. Un procedimiento
que dura habitualmente
dos afios, pero que puede
llegar a prolongarse duran-
te cuatro y hasta ocho. Es
importante registrar el
nombre en castellano y en
chino, con la grafia y 1a fo-
nética de aquel pais. Y por
tltimo conviene fijar clau-
sulas de arbitraje que se di-
riman siempre en €l mismo
tribunal.
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